
Sie haben eine Photovoltaikanlage und produzieren klimafreundlichen Strom? 
Dann profitieren Sie jetzt von der Direktvermarktung Ihres PV-Stroms und 
verlassen Sie sich dabei auf einen starken Partner: EWE. Werden Sie Teil 
unseres Grünen Kraftwerks – das geht auch ganz einfach online.

Optimale Full-Service-Vermarktung an der Börse

Als Full-Service-Dienstleister nehmen wir Ihnen alle Aufgaben rund um die 
maßgeschneiderte und erlösoptimierte PV-Direktvermarktung ab. Wir 
kümmern uns um alles rund um Vermarktung, Technik und Abrechnung,  
auch die Redispatch-2.0-Dienstleistung übernimmt EWE. Unsere PV-Direkt-
vermarktung orientiert sich dabei an der Dynamik auf den Energiemärkten 
und an Ihrem individuellen Vermarktungspotenzial. 

Marktdienliche Abschaltung bei negativen Preisen

Sobald die Strompreise an der Börse ins Negative fallen, wird der Weiter-
betrieb einer PV-Anlage unwirtschaftlich. Anstatt die Anlage ineffizient oder 
kostenintensiv weiterlaufen zu lassen, sorgt unser Virtuelles Kraftwerk für 
eine vollautomatische und marktdienliche Abschaltung – für maximale Wirt-
schaftlichkeit und optimale Erträge.

Ihr erfahrener Partner für wirtschaftlichen Erfolg

Als Energieversorger engagiert sich EWE schon seit Jahrzehnten für die umwelt- 
freundliche Energiegewinnung. Daher verfügen wir über großes Know-how 
bei der Stromerzeugung aus der Kraft von Wind, Wasser, Sonne und Biogas – 
und an deren optimaler Vermarktung. Profitieren also auch Sie von unserer 
Erfahrung aus der Direktvermarktung mehrerer tausend Erzeugungsanlagen.

Nachhaltig  
vermarkten

Ihre Vorteile 

	� Einfacher, schneller Start 
in die Direktvermarktung 
über unsere Website

	� Sichere, wirtschaftliche 
Full-Service-Vermarktung 
inkl. Redispatch-2.0-
Dienstleistung

	� Automatische Abschal-
tung der PV-Anlage bei 
negativen Strompreisen

	� Transparente Erlöse und 
Entgelte – gekoppelt an 
den Markt und die indivi-
duellen Vermarktungspo-
tenziale 

	� Stromcockpit inklusive: 
die kostenfreie App für 
100 % Transparenz

So individuell wie Ihre Anlage:  
die PV-Direktvermarktung  
mit EWE
Einfach. Fair. Transparent.



EWE business. Gemeinsam läuft's.

So setzt sich die PV-Direktvermarktung zusammen

Viertelstundenscharfe Vergütung 

Transparente und gerechte Vergütung für jede eingespeiste Kilowattstunde  
nach dem DayAhead-Preis an der Strombörse EPEX SPOT. 

Faires Vermarktungsentgelt

Unser Vermarktungsentgelt besteht aus einem fixen Grundpreis für den Betrieb 
sowie einem flexiblen Servicepreis, der die notwendigen Vermarktungsaktivitäten 
und den Eigenverbrauch berücksichtigt.
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EWE VERTRIEB GmbH, Cloppenburger Straße 310, 26133 Oldenburg

Einspeisung

DayAhead-Preis
an der EPEX SPOT

Individuell zur Einspeisung nach Lage, Ausrichtung
und Eigenverbrauch

Fixer Grundpreis

49 €  
pro Monat

Einheitlich für alle Anlagen und unabhängig  
von der Leistung

Flexibler Servicepreis

Ab 4,9 %
des Stundenerlöses

Abhängig vom Eigenverbrauchsanteil  
auf Monats- und Jahresbasis

Jetzt online in die 
Direktvermarktung 
einsteigen

Mit Photovoltaik-Anlagen ab 100 
kWp installierter Leistung kön-
nen Sie in wenigen Schritten on-
line in die Direktvermarktung 
mit EWE einsteigen.

Code scannen und direkt online 
abschließen:

business.ewe.de/angebot-dv

Kontakt

https://www.youtube.com/@EWEbusiness
https://www.linkedin.com/showcase/ewe-business/
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